
DELEGUE MARKETING & COMMERCIAL F/H
CDI - DISPONIBILITE IMMEDATE

Missions:
-         Chargé de l’étude du marché et du développement commercial.
-    Prospecter afin d’acquérir de nouveaux clients et de consolider le portefeuille

existant.
- Développer les chiffres d’affaires et optimiser la rentabilité et gestion des ventes.
-       Proposer des initiatives tarifaires destinées à conquérir des opportunités sur le

marché et répondre à des offensives de la concurrence.
-          Mesurer et rapporter les résultats des différentes actions : Analyse des résultats

des ventes et mise à jour des rapports d’activité détaillés et des données
marketing & commerciales.

-         Représentation commerciale et promotion de produits et services de la
compagnie.

- Mettre en place le plan commercial, les actions de communication et les publicités
de la compagnie.

Compétences:
-          Commercial(e) expérimenté(e) avec des résultats significatifs dans une fonction

similaire avec de bonnes connaissances commerciales du secteur aérien et
touristique.

-          Esprit d’analyse et de synthèse avec une bonne capacité de communication et de
négociation.

-         Parfaite maîtrise de l’anglais et du français. Score du TOIEC : 700 points minimum
- Solides connaissances du marketing digital, des relations publiques et de la

publicité.
-          Bonne maîtrise des logiciels Illustrator et Photoshop, des outils informatiques, du

logiciel Access et d’un GDS courant (idéalement Amadeus).

Profil: 
-         Formation supérieure commerciale niveau minimumBac+3 avec un minimum de 3

années d’expériences commerciales et/ou marketing dans le transport aérien
et/ou le tourisme.

-          Familier avec les réseaux de distribution, les activités PR et publicités du tourisme.
-         Dynamique, réactivité et rigueur.
- Sens commercial et de service, excellent relationnel et esprit de travail en équipe,

forte motivation de travailler dans un environnement interculturel.

Toutes les candidatures (CV, lettre de motivation, copies des diplômes et certificats en
cours de validité) avec référence VNA SME2024 sont à envoyer par e-mail au plus tard le
23/02/2024 à :

France Branch & Europe Regional office, 5 rue Sextius Michel, 75015 PARIS, France
Tél: +33 (0) 1 44 55 39 90 ; Email : commercial.fr@vietnamairlines.com

RCS Paris 394 885 842 ; Numéro intracommunautaire FR 30 394 885 842. ww.vietnamairlines.com



sm2024@vietnamairlines.fr

Réponse sera donnée à toutes les candidatures.
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